Die Kunst der Verhandlungsfihrung

Die Preisverhandlung - Verkaufer

Angenommen, es geht um eine Verhandlungssituation, bei der Sie der Verkaufer
sind!

Sie méchten Ihrem Gegenliber 100.000 Packungen Sl Bigkeiten verkaufen.

Als absolute Untergrenze fiir den Verkaufspreis, an den Sie sich halten missen, hat
die Geschéftsleitung EUR 1,45 pro Packung vorgegeben.

Versuchen Sie, einen mdglichst hohen Verkaufspreis pro Packung zu erzielen.

Erzielter Verkaufspreis:
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